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Canale in movimento

Avnet-Magirus, a CclasCuno
il suo business |

Avnet e Magirus.

La prima ha infatti portato a termine
lacquisizione della divisione Eid del
distributore europed. Nello specifica,
accordo & stato firmato il 19 luglio
scorso e prevede la vendita ad Avnet
dell'intera divisione Infrasbrutbura

di Magirus, un business diu cirea

500 milioni di dollari annui, incluse
le attivita di distribuzione di server,
sisterni dli storage, software e

servizi HP e Ibm in Germania,

. Austria, Svizzera, Regno Unito,
Italia, Danimarca, Svezia e Medio
Oriente. 11 trasferimento definitivo
delle attivith & previsto per
Vinizio di ottobre 2007, e dipende
dall'approvazione delle autorita sulla

na questione di vocazione,
tendenze e scelte strategiche,
Pii1 hardware e infrastrutture
per Avnet, pifi soluzioni e servizi

per Magirus. Lestate 2007, che
volge ormai al declino, sard ricordata,
‘almeno per il mercato IT, soprattutto
per linteressante scambio di business
avvenuto tra due realtd protagoniste
del canale Ict europeo e mondiale,

Dick
Borsboom,
presidente
di Avnet
Technology

I due distributori danno vita a una delle pit inferessanti
manovre di business sul canale IT di quesio 2007.

Lo socieid americana ha, infatti, acquisito ‘Enterprise
infrastructure division (la distribuzione di Ibm e HP) del
distributore europeo guidatio in Iialia da Primo Bonacina

di Marco Lorusso

concorrenza. Liaccordo prevede il
trasferimento ad Avnet dei cirea 140
dipendenti Magirus della divisione
Tnfrastruttura, che si oceapuno

di acquisti, vendite e marketing.
Dietro a una simile operazione ¢'&
in gioco, da parte di entrambe le
realty, la volonth di specializzarsi e
concentrarsi sulle aree di business
clie ognuno sente piil vicine al
proprio Dna e ai propri obiettivi.
Per quanto rignarda Magirus, la
cessione della divisione Infrastruttura
ad Avnet rappresenta 'ultimo passo
in direzione di una strategia di
focalizzazione sulla distribuzione di
soluzioni IT di tipo complesso, a un
armo di distanza dall'acquisizione

di Allasso. Una strategia che vede,
soprattutto in Italia, un vero caso di
eceellenza in termini di applicazione
grazie al lavoro da tempo avviato in
questo senso dalla sua, guida, Primo
Bonacina. -

' Non a caso Magirus Italia & stata la

filiale che per prima ha intrapreso

la distribuzione delle subscription

nel mercato open source. Visto

il successo di questo progetto, la .
distribuzione & stata poi allargata a
tutti 1 Paesi. _

«La nostra - ha spiegato infatti
Bonacina - & la filiale europea in cui .
il fatturato generato dalle soluzioni &
pit alto in valore assoluto {superiore a

. 10 milioni di eura su base trimestrale,
~ pariaolire il 20 per cento dellintero

Gruppo internazionale}, al punto che
la cessione della divisione Eid haun .
impatto assolutamente marginale
sull'organizzazione. Magirus,

“nell'ambito dell'accordo, trasferird
. circa 140 persone a livello Emea ad

Avnet e di queste solo tre saranmno
di Magirus Italia, la quale mantiene

quindi praticamente immutata la sua
forza sul territorion.

«Storicamente, Magirus ha sempre
avuto un ruolo di leader nello
sviluppo di nuove tecnologie @ nuovi
mercati - ha aggiunto Bonacind - e
questa operazione conferma ancora
una volta la nostra vocazione, La .«

cessione della divisione Infrastruttura

in una situazione di mercato
estremamente positiva libera

infatti delle risorse finanziarie e di-
management per nuove iniziative
tese a rendere pif: rapida la crescita
nel mercato delle soluzioni IT, che in
questo momento offre significative
opportuniti. Quelli di 1bm e HP sono
mercati importanti, ma standardizzati
che richiedono volumi importanti
poco consoni con la vocazione cli un
distributore di nicchia che cerca le

-onde giuster,

Pifi agili dunque e, per usare una
fortunata metafora coniata dallo

" stesso Bonacing, la scelta di svolgere

al meglio il ruolo di surfisti e non
quello di transatlantici. 8i tratta, in
sostanza, di avere la rapiditi e la
flessibilith per cavalcare le onde dei

 business emergenti, svilupparne al

meglio le possibilita e poi avere la
lungimiranza di cambiare ondu al

‘momento giusto.

«Nell'ina e nell’altro ruolo - ha
proseguito Bonacina - ¢i sono pregi

e difetti, noi abbiamo fatto la nostra
seelta nel rispetto della nostra storia e

nella convinzione che sia la migliore».
. Le onde che Magirus ha seelto di

cavalcare sono quelle della sicurezza,
della virtualizzazione, dell’'open

source, della gestione dello storage e
'Information lifecycle management,

~ della gestione delle infrastrutture 1T
- g delle reti intelligenti. '

Soddisfazione & stata espressa anche

in casa Avnet, dove per altro sono in
corso manovre di assestamento anche
per quanto concerne la country
italiana dove, a quanto pare, non sari
pitt prevista la presenza di un singolo
country manager a favore di figure di
sales manager. _
«Quest'scquisizione anmenta

- significativamente la nostra presenza

e le nostre offerte di prodott in

Primo Bonacindg, amministratore
delegato di Magirus Iialia

Europa sia per 1bm sia per HP

- ha affermato Dick Borsboom,
presidente di Avnet Technology
Solutions Emea -. L'operazione
non amplia solamente la nostra
copertura geografica, ma aumenta
anche la nostra posizione nel
mercato grazie all'unione delle
forze di entrambe le organizzazioni.
Per esempio, mentre Magirus in

" Germania si rivolge al mercato dei

server con soluzioni HP, in questo
territorio Avnet finora si & orientata
sui rivenditori di server industry
standard, oltre a storage e monitor
professionali. La fusione delle due
societh offre ai clienti la possibilith
di poter scegliere la soluzione piit
adatta alle loro necessita e permette
ad Avnet di espandere larete di
rivenditori con cui crescere. Avnet
aggiungerd HP alla propria offerta
in' Auskria, Svizzera, Danimarca e
Dubai cosi da poter proporre le
soluzioni HP in sette Paesi eurapei.
Questa acquisizione offre, inaltre,
un’ottima piattaforma per ampliare
ulteriormente il business enterprise
di soluzioni e servizi in Danimarca e

“in Svezia. Per quanto riguarda 'Ttalia,

Tintegrazione riguarderd solo la
business unit P di Magirus Italia».
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~ Logistica integrata alla distribuzione,
servizi tecnici e di supporto per il mondo

Cerchi una logistica ad hoc per i prodotti della tua azienda, organizzata da un ventaglio completo teemice s
di servizi e per giunta con un unico interlocutore?
Possiamo creare una logistica su piattaforma Nazionale o Europea,
che i servizi tecnici e di supporto.
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